
Klant kan niet zonder adviseur (en v.v.)
Klant heeft 

behoefte aan de 
adviseur

Klant ervaart 
waarde van de 

adviseur

Klant maakt de 
juiste keuzes 



Hoe belangrijk zal het adviesgebied zijn

over 5 jaar? 

Financiële planning en

vermogensadvies

Hypotheken Pensioenen Verzekeringen Anders
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Bron: NNEK / Fondsenplatform adviseursonderzoek 2024



WTP



Ervaren je klanten die vermogensadvies via je ontvangen een 

hogere mate van tevredenheid over je dienstverlening dan mensen

die geen vermogen via je opbouwen?

66%

12%

22%

Ja Nee Geen idee

Bron: NNEK / Fondsenplatform adviseursonderzoek 2024



1,82% - 5,9% per jaar



TITELDIA

Waarde van de adviseur. 
BUSINESSPARTNER



TITELDIA & VISUAL MET ZIJBALK



TITELDIA & VISUAL MET ZIJBALK



Waar heeft je klant geld voor nodig?

47%

50%

55%

60%

73%

78%

Vrij vermogen voor leuke dingen

Mogelijkheid zorg in te kopen

Familie financieel beschermen i.g.v. overlijden

Inkomen beschermen i.g.v. arbeidsongeschiktheid

Niet minder dan de huidige levensstandaard

Comfortabele levensstandaard tijdens pensionering

Bron: Northwestern Mutual



TITELDIA

€500.000 

tot 

€1.500.000



TITELDIA

9 jaar

10,2 jaar

11,9 jaar

14,2 jaar

17,7 jaar

23,5 jaar

35 jaar

72 jaar

8%

7%

6%
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2%
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9 jaar

15 jaar

22 jaar

43 jaar

Aandelen
wereldwijd

Woningen
Nederland

Obligaties
Euro

Nederland
sparen

1,68%

3,21%

4,90%

8,18%

Vanaf 1999. Data: DNB, MSCI, Bloomberg, CBS 

De regel van 72 – waarde adviseur



Wat is de waarde van een adviseur?

Bron: Universite de Montreal, Canada and CIRANO

Percentage toename 
van het netto 
vermogen van 
geadviseerde klanten 
ten opzichte van 
niet-geadviseerde 
klanten met 
hetzelfde 
startvermogen.



Wat is de waarde van een adviseur?

Bron: University de Montreal, Canada and CIRANO



TITELDIA & VISUAL MET ZIJBALK



Wat is de waarde van een adviseur?

Bron: Universite de Montreal, Canada and CIRANO

Verschil in vermogen 
tussen huishoudens die 
een adviseur hebben 
versus de groep die dit 
niet heeft in combinatie 
met de lengte van de 
adviesrelatie.



Een financieel adviseur

zou zomaar

de beste investering 

kunnen zijn





LEEG



VISUAL IN KNIPSEL VERBAASD







Waarde in de portefeuille

Portefeuilles 

bouwen kan

je prima zelf



BASISDIA

Waarde in de portefeuille!

1. Onderzoek: Russell Investments

63% van de zelfbeleggers kiest de standaard optie¹



Selecteer eenvoudig fondsen



Fondsselectie 

De juiste fondsselectie 
met oog op kosten 
maken een verschil.

Tot zeker >0,5%-1% 
extra per jaar!

0,96

0,57

0,96

0,71

0,66

0,92

0,24



Modelportefeuilles

• Kant-en-klare modelportefeuilles

• Ontwikkeld door gerenommeerde fondshuizen

• Plug-and-play met speciale training



Modelportefeuilles



Portefeuille inzicht



Maak een plan



Herbalanceren = discipline

Houd de klant 
aan het 
gestelde plan.



Herbalanceren

Jaarlijks de portefeuille herbalanceren is optimaal



Herbalanceren



Eigen advies

Uitbesteed advies

Acquisitie

Inventarisatie

Klantprofiel

Risicoprofiel

Asset Allocatie

Sector/Regio Allocatie

Fondsselectie

Beheerovereenkomst 

Herbalanceren

Monitoring

Vermogensbeheer

Acquisitie

Inventarisatie

Klantprofiel

Risicoprofiel

Asset Allocatie

Sector/Regio Allocatie

Fondsselectie

Cliëntenovereenkomst

Herbalanceren

Monitoring

Beleggingsadvies

Ontwikkeling van de topadviseur



Omzet en werkzaamheden adviseur
Omzet en werkzaamheden businesspartner

Totale kosten klant

Ontwikkeling van de topadviseur



Procentuele vergoeding

0% 0%

7%

1%

12%

9%

7%
8%

12%

22%
23%

0,1% 0,20% 0,3% 0,40% 0,5% 0,60% 0,7% 0,80% 0,9% 1,00% 1,1%

100% van de 
adviseurs heeft 
een overeenkomst 
met de klant*

* NNEK / Fondsenplatform adviseursonderzoek 2024

All-in tarief



21%

10%

18% 18%

16%

8%
9%

<50 50-100 100-250 250-500 500-100 1001-1500 >1500

Vergoedingen in euro’s



Ondersteuning

• Rent-an-analist
• Rapportagetool
• Fondsvergelijker

• Complianceseminar
• Voorbeeld 

overeenkomsten
• Wwft / SFDR 

ondersteuning

• CDD rapport
• Herbalanceren
• App

• Klantpresentaties
• Blogs
• Illustraties
• Podcasts



TITELDIA & VISUAL MET ZIJBALK

Tot in onze stand!

En bezoek ook onze partners:
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